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定谊携手神码，国内数字告示市场进入渠道营销时代
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    2009年9月1日，全球领先数字标牌产品和解决方案提供商美商定谊科技与国内最大的IT服务和渠道

提供商神州数码在北京举行了主题为“创新视野——共拓宏图”的合作签约仪式。作为数字告示领域第一

起厂商和渠道商“强强联手”的合作案例，定谊与神码的合作引起了业内人士的广泛关注。

 

照片前排从左至右为：神州数码控股有限公司商用战略本部副总裁张晶；

定谊科技台湾分公司总经理廖敏芳先生

    强强联合互惠共赢

    据悉，数字告示标牌产业是国内近年来发展最快的应用信息技术产品之一。在国外市场数字标牌产

品被称为“OUT OF HOME”产业，也就是说除了家庭以外都能应用的产品。数字标牌产品也是国内新型的

“新媒体”产业的主要技术载体产业。此前，定谊数字告示产品就曾应用于国内专业航空港媒体“航美”

的近三十座机场数字标牌广告系统。该系统也是目前为止全球最大的数字告示应用网络之一。

    定谊与神码的合作被认为是双方齐看好数字告示产业，寻找合作共赢途径的标志。神码总裁郭为曾

在不久前指出，未来神码的重要市场方向之一是寻找新的增长点。而数字告示市场在过去的3年内一直保

持了“翻番”的增长，06年的增速更是超过300%，被认为是未来国内IT信息产业最具增长潜力的产品。

神州数码作为国内最大的IT渠道商、服务商和系统集成商，引入数字告示产品自然“水到渠成”。

    与神州数码的合作是定谊中国战略的重要组成部分。“我们对中国市场充满信心”，定谊科技台湾

分公司总经理廖敏芳表示。作为国内最大的IT信息设备供应商和解决方案专家，神州数码在金融、政府、

电信、公共事业及企业领域拥有丰富的客户资源。与神码的合作将大力促进高端性能的定谊数字告示系统

在国内市场的拓展情况。

    应对未来，数字告示市场迎接综合竞争时代

    “寻找强力的渠道合作已经成为国内数字告示产业的常态”，业内人士对美商定谊与神码的合作分

析表示。近入09年以来，国内数字高市场也逐渐表现出“成熟市场”所具有的竞争规律。以产品技术为核

心的竞争正在逐步让位给包括了产品技术、综合解决方案能力、品牌口碑和渠道能力等多方面实力的综合

产业能力的较量。

    业内人士指出，国内数字告示的快速成长虽然是近三年的事情。但是核心厂商进入这一领域却早在

2003年前后就已经开始。在技术储备上国内市场基本上和国外市场是同步的，没有差距的。同时，从08

年开始大量欧美外资品牌、台系品牌的进入，也进一步引入了国际上最成熟的产品和技术，显著加剧了国

内市场的产品同质化竞争程度。以往依靠单一的产品优势和技术特点就可以战胜对手，获得项目的时代已

经一去不复返。

    09年春季，国内数字告示市场另一家主要品牌，Avedia讯程科技提出了震撼国内市场的“数字标牌

整合商”概念。Avedia简志昇总经理今年年初接受投影时代网访谈时指出，国内的数字标牌市场的发展

情况大概可以划分为三个阶段：启蒙时期、基础组件发展期，以及即将来临的高速发展期。讯程科技正是

看到国内数字标牌这一良好的发展机遇，把自己定位于“专业系统整合开发商”，通过全面整合技术、产

品和渠道，提升综合解决方案和服务能力，并为此进行了包括动用媒体资源、展会资源在内的众多品牌营

销宣传，被认为是数字告示产业告别传统的“闷头做产品”，全面进入“抬头做营销”的时代的基本标

识。
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    美商定谊作为全球知名的数字告示品牌，自进入国内市场以来取得了不凡的成绩。尤其是航美项目

的成功运作，在全球数字告示市场均具有“标志性”的意义。目前，定谊中国市场已经拥有达到150多人

的员工队伍，全面负责国内市场的产品研发和客户技术支持服务。分析认为定谊与神码的合作将使其在已

经拥有的产品、品牌和团队实力的基础上在增加一道“渠道优势”的竞争力保障。为其未来国内市场的大

力开拓奠定坚实的基础。

    定谊掌控产业竞争关键因素

    “没有真正的第一”，国内另一家知名数字告示品牌奥泰视景指出。作为国内X86架构数字告示系统

的代表厂商之一，奥泰视景在众多领域拥有着颇为丰富的客户经验。奥泰视景在接受投影时代网访谈时表

示，国内数字告示产业产品真正出色的企业有几家、品牌较响亮的企业也有几家，但是在市场上拥有“份

额优势”，称得上绝对“第一”还没有。

    业内人士认为，今后一段时期将是国内数字告示市场的“品牌分化期”。一部分产品不过硬、实力

逊色的企业将很快淘汰出局。同时，另一批实力过硬、战略方向对路的企业则将“迅速崛起”。三两年

后，国内数字告示市场将告别现有的混乱和混沌状态，形成一二三线品牌阵营分明的局面。这一市场演变

的过程也被认为是国内主要的数字告示企业第一次“针锋相对一决高下”的决战时期。

    在这样的背景下，美商定谊与神州数码的合作被认为极具代表意义。由于国内数字告示产业尚处于

兴起阶段，虽然众多企业都结局了完整的产品技术问题和综合解决方案问题，但是在渠道和品牌影响力上

尚处于“培育阶段”。美商定谊依靠全球知名品牌的优势率先赢得国内最大IT信息产品渠道商神州数码的

青睐，无疑为其今后的国内市场“争顶”之战创造了有利的战略基础，成为未来定谊掌控国内产业竞争格

局的关键因素之一。   
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